INFORME DE AVANCE DEL PROYECTO

1.
ANTECEDENTES

Número de Informe: I 
Número de Proyecto: (COS/SGP/FSP/OP5/Y2/BD/12/69)

Título: “Fortalecimiento del Turismo Rural Comunitario, motor de la economía local para el desarrollo sostenible de la comunidad de Biolley, en la zona de amortiguamiento del Parque Internacional de La Amistad.”

Organización: Asociación de Mujeres Organizadas de Biolley

Director del Proyecto o Responsable: Ana María Quirós Montoya, Presidente 

Dirección de la Organización: Asociación de Mujeres Organizadas de Biolley (ASOMOBI). Zona de amortiguamiento del Parque Internacional de la Amistad, y corredor biológico AMISTOSA. 1.6 kilómetro noroeste de la Escuela de Biolley, Buenos Aires, Puntarenas, Costa Rica. 
Teléfono: 2200-4250  Fax: 2743-1186
correo electrónico:asomobi@yahoo.com
Fecha de inicio y finalización del proyecto (como se propuso originalmente)
Cambios (si los hay) en las fechas de inicio y terminación
Periodo que cubre el reporte: 22/octubre/2012 al 22/abril/2013

	N° de Beneficiarios:
	Hombres:20
	Mujeres: 30

	
	Niños: 10
	Niñas:10


	Solicitud de desembolso
	Colones/$

	Monto de la donación
	$45,000.00

	Fondos recibidos del PPD hasta la fecha
	¢11,083,500.00

	Fondos PPD gastados hasta la fecha
	¢10,225,600.00

	Balance
	¢12,274,400.00

	Desembolso Solicitado al PPD
	$18,000.00


Informe hecho por:

Nombre: Ana María Quirós Montoya
Cargo: Presidente
Firma:
Fecha: 28/04/13
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



II. INFORME NARRATIVO
SECCION C: IMPLEMENTACION DEL PROYECTO
1. Objetivos Principales (Insertar los objetivos principales detallados en el documento de proyecto, tanto el general como los específicos)

1.1 Objetivo General

Recuperar y aumentar la capacidad de la organización en turismo rural comunitario, que le permita insertarse nuevamente en el mercado y así reactivar la economía local, base para el desarrollo sostenible de sus pobladores.

1.2 Objetivos Específicos.

· Fortalecer las capacidades en turismo de la socias a través de talleres, cursos, intercambios en visión empresarial, inglés, servicio al cliente, cocina; con el fin de ofrecer un servicio de calidad.
· Incrementar la visitación, los servicios e ingresos por turismo a través de la construcción de una nueva posada rural, su equipamiento y obtención de los permisos pertinentes.
· Diseñar y poner en operación una estrategia de mercadeo que le permita a ASOMOBI nuevamente posicionarse en el mercado del turismo rural comunitario.
2. Actividades Planificadas

Objetivo 1:
1.1 Gestionar las capacitaciones, identificadas como necesarias para fortalecer, esto se hará ante el INA y con ACTUAR.

1.2 Hacer taller visión empresarial.  Aunque hemos recibido algunas capacitaciones orientadas a mejorar este aspecto, aun debemos fortalecernos más, ASOMOBI, debe contar no solo con el conocimiento, sino también ponerlo en práctica, ya que en el éxito de sus empresas está su sostenibilidad financiera futura.

1.3 Curso de Inglés (esto porque solo contamos con dos personas que saben el idioma y en capacidad de atender turistas en este idioma; nos ha pasado que en el momento que no están disponibles, se nos dificulta esta labor y no queremos arriesgar a bajar la calidad del servicio por limitaciones en este aspecto) 

1.4 Taller de cocina criolla (ACTUAR)

1.5  Curso básico de artes culinarias (INA)

1.6  Curso/asesorías servicio al cliente

1.7 Taller camarera

1.8  Curso en administración

Objetivo 2: 

2.1 Buscar arquitecta(o)

2.2 Diseño de planos

2.3 Permisos de construcción

2.4 Contratación de constructor (maestro de obras).  Ya fue aprobado por el Ministerio de Trabajo el financiamiento de una cuadrilla, bajo el Programa de Subsidio Temporal de Desempleo.

2.5 Cotización y Compra de materiales

2.6 Construcción posada.  Esto se hará de acuerdo a la experiencia obtenida del proceso anterior de Declaratoria y CST, para cumplir con estos requerimientos y que posteriormente no se tengan mayores inconvenientes para este trámite.

2.7 Cotización y compra de equipo y menaje para la posada.

2.8 Obtener permisos de funcionamiento.

Objetivo 3: 

3.1 Buscar apoyo técnico: esta es una actividad muy importante, ya que todos los esfuerzos que se emprendan deben marcar el camino para volver a contar con la Declaratoria y seguir el proceso del CST.  De hecho personeros del ICT nos han estado llamando para seguir apoyándonos.  También estaremos gestionando el apoyo que siempre nos ha brindado ACTUAR.

3.2 Diseñar la estrategia.  Se estará gestionando apoyo de ACTUAR en este sentido.

3.3 Ponerla en operación:

· Mejorar y actualizar la página web

· Diseño y desarrollo de materiales promocionales.

· Participar en ferias o espacios de promoción.

· Organizar y realizar gira promocional con tour operadores potenciales.

· Buscar contratos con tour operadores.

3. Actividades Realizadas
Objetivo N° 1:
1.1 Se está  gestionando varias con el INA.

1.2 Se está gestionando con un consultor privado llamado Boris Cabezas Marín, está programado para la segunda semana de mayo.

1.3, 1.4, 1.5, 1.6, 1.7, 1.8 Se está gestionando con el INA, se anexa correos donde se ha hecho la gestión.

Objetivo N° 2:
2.1 y 2.2  Se hicieron la gestión pero el presupuesto que se estableció no alcanzaba, en problemas y dificultades se explica más.
2.4 Se hace una un cartel de licitación en donde se le pide los siguientes requisitos.

· Capacidad para trabajar con personal y voluntarios.

· Presentar lista de herramientas 

· Precio.

· Experiencia como maestro de obras,  interpretación de planos.

· Materiales con los que ha trabajado.

2.5 Se cotiza con tres empresas diferentes para la compra de materiales y se realiza la compra de acuerdo al que nos ofreció mejor precio.

2.6 Se comienza la construcción el 31 de enero del 2013 tomando en consideración la experiencia obtenida del proceso anterior cumpliendo con la ley 7600 y parámetros o requisitos para la obtención de la Declaratoria Turística y CST posteriormente.

Objetivo N° 3:
3.2 Por medio de un proceso con la ONUDI se conforma un Consorcio de Turismo Región Brunca  del cuál somos parte, se  gestionó  con el INA una asistencia técnica para Diseñar una Estrategia de Mercadeo de la cuál vamos a ser partícipes dos personas esta se estaría realizando del 24 de abril de 2013 al 30 de abril de 2013 y pensamos que nos va a servir de herramienta para elaborar  la estrategia de mercadeo de  ASOMOBI.
3.3.1 La página  Web se actualizó y se puede ver en esta dirección http//asomobi-costa rica.com.
4.  Problemas y dificultades en la implementación del proyecto:
Inicialmente el problema que tuvimos es que el presupuesto que  se estableció para la contratación de la Arquitecta y elaboración de los planos  no nos alcanzaba  ya que la construcción es de 640 metros cuadrados en dos plantas con un costo de ₡120, 000,000.00 y ellos cotizan de acuerdo al monto de la obra. Esto porque según los arquitectos no pueden hacer rebajas ya que hay una ley que no les permitía ajustarse al presupuesto que tiene la organización. Le solicitamos a tres Ingenieros las cotizaciones dos nos las enviaron y uno de ellos nos visitó, nos hizo varias recomendaciones pero nos dijo que el cobraba 18,000,000.00 millones y que sabía que como era un proyecto de este tipo no le podíamos pagar y ni siquiera nos mandó la cotización, le consultamos al Ingeniero de la Municipalidad y nos dijo que él trabajaba por exclusividad y que no nos podía apoyar elaborándonos los planos , pero que si nosotros buscábamos un buen maestro de obras él nos daba instrucciones siempre y cuando no digamos nada. Otra de las situaciones fue el tiempo, teníamos encima los grupos de voluntarios con fechas establecidas para venir a construir y esto nos generó mucha intranquilidad ya que sabemos que tenemos que apoyarnos en todos y todas las personas que nos puedan colaborar ya que los recursos que tenemos sin la Posada son muy escasos. Lo hablamos en Junta Directiva y se tomó el acuerdo de empezar la construcción con un buen maestro de obras el cuál se buscó haciendo un cartel de licitación solicitando varios requisitos, con la suerte de que la persona tiene mucha experiencia además de ser de la zona, además estamos tomando en consideración toda la experiencia obtenida del proceso anterior cumpliendo con la ley 7600 y parámetros o requisitos para la obtención de la Declaratoria Turística y CST posteriormente.

5.  Logro de los resultados basados en los indicadores del proyecto: 
Se está haciendo la gestión para todas las capacitaciones con el INA, MAG y Boris Cabezas Marín, Consultor en Investigación y Consultoría en Administración de Proyectos. 

Con respecto a la construcción de la Posada Rural se ha construido un 40% ya se tienen todos los cimientos y el primer piso de acuerdo al plan dentro de una semana se empieza a poner la estructura para poner el segundo piso y el techo.    Se ha obtenido  apoyo de grupos de voluntarios como ISV, CEDCAS-STONKON y otros esto para la construcción de la Posada Rural, también se tiene una cuadrilla pagada por el Ministerio de Trabajo de siete personas de la comunidad entre ellos dos mujeres y cinco hombres por tres meses, por medio de una gestión que se hizo para junio tenemos un grupo de Putney de 18 muchachos por un mes para construir. También se adquirió dinero de la iglesia presbiteriana para pagar la mano de obra del maestro de obras. Estamos participando en un Consorcio de Turismo de la Región Brunca, la cual nos da la oportunidad de promocionarnos con un bajo costo, participamos en el Fam Trip Costa Rica- Panamá  en esta actividad tuvimos la oportunidad de promocionar nuestra  empresas  con agencias de viaje, hoteles y tour operadores de Costa Rica y algunos de Panamá. Estamos muy agradecidos pues estas actividades nos abren las puertas a nuevas oportunidades promoviendo un turismo sostenible con la naturaleza y nuestro entorno cultural   y  otro de los  logros es la participación en la Expotur 2013 esto el 11 y 12 de mayo. Además hemos incrementado las ventas de café ya que debido a lo sucedido se hizo un Comité de Tostadora y este comenzó a tocar puertas en las  cooperativas como Coopealianza, CoopeAnde N°1, Coopenae y  cuatro personas que lo están vendiendo en diferentes partes del país. En el caso específico de Coopealianza se está vendiendo en todas las oficinas de San José y Pérez Zeledón. 
6. Solicitudes: Indicar si requiere de asistencia técnica adicional, revisión en la duración del proyecto o de las actividades, indicando las razones. 

7. Información Adicional: 

Para nosotras ha sido de mucho aprendizaje este proceso de una nueva etapa,  en un momento creer que estábamos muy bien y de pronto ver todos o parte de nuestros sueños quemarse fue muy duro pero ahora tenemos la oportunidad de hacer las cosas de nuevo y mejor, nos hemos dado cuenta que no estamos solas que hay muchas personas que nos aprecian. Desde ONG, empresas privadas, grupos de voluntarios, instituciones y amigos que nos han apoyado que nos tendieron la mano cuando más lo necesitamos, se hizo todo tipo de gestión desde mandar correos, utilizar redes sociales como Facebook, solicitudes de apoyo por cartas, llamadas, incluso hablar con personas que nos podían apoyar con donaciones. Además con apoyo del Programa de Pequeñas Donaciones se logró elaborar el Plan Estratégico para nuestra organización, esto porque lo requeríamos, ya que nos planteamos de aquí a cinco años que queremos para nosotras y nuestra organización, ya que al tener esta situación nos podíamos perder en el camino a seguir.

8. Solicitud para la revisión del presupuesto: 

Necesitamos nos autoricen  por favor incrementar las líneas de presupuesto  B. Compra de Equipo Posada Rural y la C. Compra de materiales Posada Rural  y se reduce la D. Construcción Posada Rural esto porque requerimos de más recursos para compra de materiales y compra de equipo.

	Categoría de Presupuesto
	Monto aprobado
	Modificación propuesta

	A. Capacitación:
	 1.750.000 
	1.750.000,00



	B. Compra de Equipo Posada Rural
	 2.500.000 
	3.500.000,00



	C. Compra de Materiales Posada Rural
	10.000.000
	13.500.000,00



	D. Construcción Posada Rural
	4.750.000 
	250.000,00

	E. Estrategia de Mercadeo
	 2.750.000 
	2.750.000,00

	F. Seguimiento y Evaluación
	 500.000 
	500.000,00

	G. Auditoría
	200.000
	250.000,00

	Total
	22.500.000,00
	22.500.000,00


Para uso del PPD:


Fecha Recibido: ___________________________


Revisado por: _____________________________	Cargo: _____________________________


Firma: ___________________________________	Fecha revisado:_____________________    











