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I INFORME DE AVANCE DEL PROYECTO

(para ser completado por la ONG/OB beneficiaria)

1.
ANTECEDENTES

Número de Informe: Primero
Número de Proyecto: COS/OP3/2/06/09
Título: Establecimiento  de un canal de comercialización del frijol orgánico producido en la Reserva Indígena Chirripó a través del centro de acopio de Grano de Oro.
Organización: Asociación de Desarrollo Integral de la Reserva Indígena Cabécar de Chirripó
Director del Proyecto o Responsable: Oldemar Salazar, presidente / Víctor Hernández, coordinador 8385-3206
Dirección de la Organización: Cartago, Turrialba, de Grano de Oro 9 km. Norte. Quetzal
Teléfono: 368 0506 / 885 7119
Fax:



correo-electrónico:
Fecha de inicio y finalización del proyecto (como se propuso originalmente):

Julio 2006 a Setiembre 2007
Cambios (si los hay) en las fechas de inicio y terminación: Julio 2006 a Mayo 2009
Periodo que cubre el reporte Julio 2006 a Julio 2008
	Solicitud de desembolso
	Colones
	
	Cofinanciamiento Recibido:

	Monto de la donación
	$ 19.485
	
	Fuente
	Tipo (especie o efectivo)
	Monto en Dólares

	Fondos recibidos del PPD hasta la fecha
	3.860.014, 50
	
	CNP
	1 talleres transportes
	$ 2.485

	Fondos PPD gastados hasta la fecha
	2.799.813
	
	MAG
	1 taller
	$ 2.000

	Balance
	1.060.201,50
	
	
	
	

	Desembolso Solicitado al PPD
	$ 6.000
	
	
	
	$ 4.485


Informe hecho por:

Nombre: 
Cargo: 
Firma:
Fecha: 31 de Julio 2008
I.  Informe Narrativo (favor usar tanto espacio como sea necesario).

1. Avance en  la ejecución de las actividades del Proyecto en este periodo:

	Objetivos Específicos
	Actividades
	AVANCE

	1. Dotar a la ADIRI Chirripó de equipos para poder acopiar el frijol orgánico y comercializarlo de forma directa
	1.1.  Se acondicionan las instalaciones de tal forma que permitan la aprobación por parte de los entes estatales de los permisos sanitarios de funcionamiento por condiciones idóneas del local. 
	El local no está en óptimas condiciones. En este momento se está utilizando como bodega para guardar unos materiales donados por el Ministerio de Salud a la comunidad. Falta hacerle algunas mejoras. No cuenta con cielo razo y cuando llueve el agua que se esparce entra al local por la abertura hecha en medio del techo, lo cual en época de cosecha perjudica el estado de los frijoles, pues se llenaría de humedad.

No tienen permisos sanitarios. Los permisos se estarían gestionando cuando se inicie con el procesamiento del producto.


	
	1.2. Se realizan cotizaciones para la compra de los instrumentos básicos necesarios para el acopio de frijol orgánico, para esto se realizan al menos tres cotizaciones en empresas.  Esta actividad es responsabilidad directa de la junta administradora del centro de  acopio, la cual hará presentación de las tres cotizaciones a la  junta directiva de la ADIRI Chirripó para su aprobación
	Se realizaron 2 cotizaciones para la compra del equipo requerido en la cual se contó con la participación y asesoría de técnicos del CNP.
Dentro de los equipos adquiridos podemos mencionar: la balanza electrónica y mecánica, selladora eléctrica. 
Se construyeron las zarandas y las tarimas. 
Todos estos equipos se mantienen almacenados en un pequeño cuarto utilizado como bodega dentro del CA.

Aún no se han comprado los equipos de oficina.

No se ha comprado el medidor de humedad pues el costo cotizado es menor al costo que esta en el mercado. No se ha comprado el termómetro electrónico. No se han comprado los sellos para la marca. No se han comprado los barrenos, pues cuesta mucho conseguirlos y planean hacerlos ellos mismos.

	
	1.3.  Se tienen inventarios pormenorizados de todos los activos adquiridos con el proyecto y de todos los activos con los que cuenta de previo la asociación.  Esta actividad se lleva a cabo con el fin de controlar el estado de los equipos y en general de la instrumentación para que no se pierda y en el caso de pérdida que se 
de la reposición oportunamente.
	Se cuenta con un libro de inventario donde se llevan al día los equipos adquiridos por la asociación y los equipos con que se contaba antes de iniciar el proyecto.



	
	1.4. Se realizan charlas por parte de entidades estatales a las trabajadoras para el buen uso de los equipos y del mantenimiento adecuado de estos para que la durabilidad y la higiene en la fábrica sean las adecuadas, estas charlas son periódicas y se busca apoyo en instituciones con personal capacitado para que apoyen al centro de acopio de frijol
	La asociación recibió una charla impartida por técnicos del CNP para el uso y mantenimiento de los equipos comprados.
Falta recibir la capacitación para el uso del medidor de humedad, pero esta se recibirá hasta que se compre este equipo.

El CNP les asesora en el proceso de acopio del frijol y les apoya en la búsqueda de compradores del producto. Asimismo, les impartió una charla de un día, donde participaron unas 40 personas de la comunidad indígena, sobre temas de comercialización y almacenamiento del frijol, tales como: humedad, bodegaje, ventilación, esquivas, entre otros temas de importancia para el comercio del mismo.

El MAG les impartió una charla de un día donde participaron también unas 40 personas de la comunidad indígena, sobre el tipo y especies de frijoles que deben cosechar. Se les recomendó comprar semilla seleccionada, lo cual han estado haciendo, para lograr una mejor calidad y uniformidad en la presentación del producto.

La asociación está comprando un tipo de semilla llamado BRUNKA para repartir entre los agricultores para que se produzca un solo tipo de frijol en la zona, pues los compradores no reciben frijol de distintos tamaños y colores.

A raíz de este taller, la asociación siente la necesidad de capacitar a todo los agricultores de las 6 diferentes comunidades en la producción de frijol de un solo tipo.



	2.  Fortalecer la capacidad empresarial, administrativa, financiera y dotar de un proceso de mercadeo para la colocación de frijol orgánico en el mercado nacional
	2.1. Se inicia un proceso de consulta a instituciones académicas, instituciones estatales u organizaciones privadas para que brinden soporte o asistencia técnica y tecnológica para el buen uso y almacenamiento de granos, así como de seguimiento y asistencia técnica en administración.
	Hay un compromiso por parte del CNP en apoyarles en la parte técnica del manejo y producción de frijol, por lo cual han recibido algunas capacitaciones en estos temas.
No han recibido ninguna capacitación en temas de administración.

	
	2.2. Se realizan dos giras de intercambio de experiencias, en las cuales se visitan centros en donde se almacenan granos básicos, organizaciones y empresas dedicadas a la comercialización de productos orgánicos para consumo nacional o para exportación
	No se han realizado giras de intercambio y tampoco se tienen programadas.
Se tenía la intención de visitar el proyecto de ACOMUITA para ver las marquesinas pero este grupo indicó que aún no las tenían construídas.

	
	2.3.  Se inicia un proceso de consulta en los diferentes establecimientos comerciales, se participa en talleres, reuniones, encuentros, visitas a distribuidores, entre otros para ofrecer el producto.  Para esto se hace un listado de comercios, encuentros y talleres a nivel nacional, en donde exista la posibilidad de abrir un stand y así poder dar a conocer los productos, se tiene una base de datos de posibles clientes. Se desarrolla una estrategia de venta del frijol orgánico.
	El CNP les dio una lista de comercios para visitar y comercializar el frijol, pero los comercios visitados ofrecían precios muy bajos y además solamente reciben producto procesado y la asociación no está en condiciones de ofrecer el producto empacado.
No se han realizado encuentros y talleres a nivel nacional.

Anualmente se produce en todo Chirripó unos 1.500 quintales. La asociación comercializa unos 200 quintales anuales, pues no tiene capacidad de comercializar la totalidad del frijol producido en la zona. 
Cada kg se compra a ¢ 350 y se vende en el mercado a ¢ 375 el kg, lo cual significa un alto margen de ganancia para los productores que antes lo debían vender hasta en ¢ 150 el kg, para evitar la pérdida del producto.
En el 2007 se comercializaron los 200 kintales, este año no se ha logrado comercializar nada.



	
	2.4.  Se realizan reuniones con los entes estatales encargados de otorgar los permisos de funcionamiento sanitarios para el acopio y la venta de frijol orgánico
	No se han realizado ni programado reuniones para la obtención de permisos de funcionamiento sanitarios. Estas se estarán gestionando cuando se inicie el proceso de empacado del frijol.

	
	2.5.  Se realiza un plan de mercadeo para definir una estrategia de venta del producto, así como un proceso de planificación y evaluación de las ventas
	No se cuenta con un plan de mercadeo. 
El producto que se vendió y que se comercializa es colocado en el mercado mediante una negociación directa del CNP con el comprador.

	3. Dotar a la ADIRI Chirripó de un fondo semilla para poder incentivar la comercialización del frijol orgánico de forma sostenida en el tiempo.
	3.1.  Se realiza una reunión para desarrollar un manual de procedimientos reglamentado para el uso y el mantenimiento del fondo semilla para la compra de frijol orgánico en el Territorio Indígena de Chirripó, el cual debe ser avalado por la ADIRI Chirripó
	No se ha realizado el manual de procedimientos para el uso del fondo semilla, sin embargo se ha estado haciendo uso de este fondo. El fondo está siendo manejado por la asociación.

	
	3.2. Se tiene una cuenta bancaria para el  flujo de caja de compras de frijol del centro de acopio
	Los fondos percibidos por la venta del frijol se manejan en la cuenta del proyecto.

	
	3.3. Se mantienen flujos de cajas detallados (estados de cuenta bancarios), estos son presentados mes a mes a la junta directiva de la ADIRI Chirripó, se hacen las recomendaciones para que se hagan las inversiones necesarias para las siguientes cosechas, adicionalmente se invierte el capital semilla en depósitos a plazo mientras no hay cosecha de frijol
	Esta actividad no se ejecuta pues el movimiento del producto es muy poco, solamente se ha comercializado en una ocasión durante el año 2007, donde se compraron aproximadamente 200 quintales a los productores.
En este año no se comercializó porque la producción fue muy escasa.

Se cuenta con un depósito a plazo por ¢900.000, que fue lo recaudado con la venta de frijoles en el 2007.

	4. Introducir tecnología apropiada para el secado del frijol, mediante la experimentación con marquesinas de secado solar
	4.1. Se realiza una gira de observación para analizar la estructura y la capacidad de secado de las marquesinas de cacao en Talamanca.
	No se han realizado giras de intercambio, pues no han logrado contactar proyectos que utilicen este sistema.

	
	4.2.  Se construyen cinco marquesinas adaptadas para las condiciones de secado del frijol orgánico, para ello se cuenta con listados de materiales u diseños constructivos.
	No se ha iniciado con esta actividad pues no conocen el sistema. La asociación no está de acuerdo con el uso de estos sistemas, en primer lugar porque lo desconocen y en segundo lugar porque ellos utilizan otras técnicas culturales.

	
	4.3.  Se mantienen registros pormenorizados de ingresos y salidas de frijol de las marquesinas, se registra la humedad del grano, la temperatura, la fecha y el tiempo de secado.  Se registra la información en bitácoras para definir los tiempos y movimientos que se deban hacer en el secado del frijol
	No se ha avanzado en esta actividad porque aun no se construyen las marquesinas.

	5.   Proteger mediante el programa de pago por servicios ambientales 400 ha. de bosques primarios para la mitigación de gases efecto invernadero, así como la reforestación de 20 ha. en áreas degradadas.
	5.1. Gestión de solicitud ante FONAFIFO

Llenado de solicitud para el ingreso al programa de pago de servicios ambientales en la modalidad de Protección de bosques y presentación en oficina sub regional correspondiente.
	Se gestionó con FONAFIFO el servicio de PSA, el cual fue otorgado a tres proyectos que se encuentran en terrenos de la Asociación y áreas protegidas. En total se tienen unas 1.400 ha en PSA.
Este año se recibió 38.5 millones por concepto de PSA.

FONAFIFO no aprobó un SAF que se presentó. Se hicieron las listas para reforestar la finca Llanos de Quetzal pero no fue aprobado el proyecto.

	
	5.2. Elaboración de documento técnico (plan de manejo de Protección de Bosques), el cual es requisito fundamental para el ingreso al programa de pago de servicios ambientales modalidad Protección de Bosques
	Se elaboró el documento y se presentó a FONAFIFO, el mismo fue aprobado.

	
	5.3. Se cuenta con un plan de gastos de los recursos dispuestos por FONAFIFO a favor de la ADIRI Chirripó
	Se utiliza el plan de trabajo anual de la ADIRI para el uso de los recursos otorgados por FONAFIFO, el cual está aprobado por la Asamblea.


2. Actividades que aún no se cumplen:

El detalle de las actividades que aún no se cumplen está en el punto anterior.
3. Logros del proyecto a la fecha, basado en los resultados e indicadores del proyecto:

	Objetivos Específicos
	Resultados Esperados
	Indicadores
	LOGRO DE INDICADORES

	1. Dotar a la ADIRI Chirripó de equipos para poder acopiar el frijol orgánico y comercializarlo de forma directa
	1a. A dos meses de iniciado el proyecto se han adquirido los instrumentos básicos necesarios para el acopio del frijol orgánico en Grano de Oro.
	
	No se ha comprado la totalidad de los equipos necesarios para el acopio del frijol.

	
	1b. Se cuenta con inventarios pormenorizados de todos los activos propiedad de ADIRI Chirripó, los cuales se encuentran en el centro de acopio de Grano de Oro.
	
	Se lleva al día un libro de inventario con todos los equipos adquiridos con fondos del proyecto y con los equipos con los que ya contaba la asociación.

	
	1c. Al finalizar el proyecto se cuenta con el 100 por ciento de los instrumentos adquiridos por la ADIRI Chirripó en condiciones óptimas para continuar el proyecto de forma ininterrumpida.
	
	Se cuenta con un 50% de los instrumentos requeridos para el buen funcionamiento del CA.

	2.  Fortalecer la capacidad empresarial, administrativa, financiera y dotar de un proceso de mercadeo para la colocación de frijol orgánico en el mercado nacional
	2a.  A un mes de iniciado el proyecto se cuenta con el apoyo de instituciones que brinden sostén en temas agro-empresariales
	- Documento de plan estratégico finalizado

- Documento de plan anual operativo (cronograma de actividades)

- Mapas temáticos
	Se cuenta con el apoyo del CNP en la parte de comercialización del producto.
El MAG les apoya dándoles capacitación en periodos de pre-cosecha y post-cosecha del frijol.

	
	2b.  A dos meses de iniciado el proyecto se realizan giras de intercambio para observar experiencias de empresas u organizaciones dedicadas a la comercialización de productos orgánicos.
	
	No se tiene un cronograma de actividades.

No se ha realizado ninguna gira de intercambio.
No se cuenta con mapas temáticos.

	
	2c Al finalizar el proyecto la ADIRI Chirripó cuenta con mercados en los cuales coloca al menos el 25 por ciento de la producción de frijoles orgánicos del territorio
	
	Por el momento se está comercializando unos 200 quintales, pero se espera al finalizar el proyecto comercializar unos 500 quintales.

	
	2.d. La ADIRI cuenta con un plan de mercadeo a ser desarrollado en el corto plazo, así como de material publicitario relacionado a una marca
	
	No se ha desarrollado un plan de mercadeo. Se han realizado acciones de mercadeo pero improvisadas.
El CNP les proporciono una lista de comercios para promocionar el producto pero no ha habido movimiento por parte del grupo.

	
	2.e. Se cuenta con los permisos sanitarios para el acopio y la distribución de frijol
	
	No se cuenta con permisos sanitarios.

	3. Dotar a la ADIRI Chirripó de un fondo semilla para poder incentivar la comercialización del frijol orgánico de forma sostenida en el tiempo.
	3a.  A un mes de iniciado el proyecto se cuenta con un reglamento interno de uso del fondo semilla, aprobado por la Junta Directiva.
	Se tienen convenios de colaboración, se mantienen reuniones y se participa de actividades en conjunto
	No se ha elaborado el reglamento para el uso del capital semilla.

	
	3b. Se cuenta con un fondo semilla para la compra de frijoles eliminando así la intermediación y el desbalance comercial entre el indígena y el comerciante.
	
	Se está comercializando unos 200 quintales a los productores de la comunidad a un precio muy competitivo de ¢ 350 

	
	3c. Al finalizar el proyecto se cuenta con la contabilidad detallada de las compras y de las ventas, y se tienen flujos de caja y esquemas de inversión a plazo para las siguientes cosechas.
	
	Se maneja un bloque de recibos donde se verifica la cantidad comprada y vendida pero no se llevan libros específicos para compras y ventas del producto.

	4. Introducir tecnología apropiada para el secado del frijol, mediante la experimentación con marquesinas de secado solar
	4a.  Se realiza un intercambio de experiencias entre la ADIRI Chirripó y ACOMUITA para iniciar procesos de acercamiento y generar una red de conocimiento indígena
	- Tres cotizaciones por equipo

- Equipos adquiridos en manos de los guarda recursos.

- Los equipos son usados adecuadamente y se conservan en condiciones óptimas para trabajo.
	No se ha realizado ningún intercambio.

	
	4b.  Se adapta la tecnología de las marquesinas de cacao a la producción de frijol.
	
	No se han elaborado las marquesinas.

	
	4c. Se instalan marquesinas en puntos clave del territorio, las cuales servirán de instrumento de control experimental
	
	No se han elaborado las marquesinas.

	5.   Proteger mediante el programa de pago por servicios ambientales 400 ha. de bosques primarios para la mitigación de gases efecto invernadero, así como la reforestación de 20 ha. en áreas degradadas.
	5a.  Someter al programa de pago de servicios ambientales un área de bosques primarios de 400 hectáreas, el cual servirá de una zona de amortiguamiento para la conservación de la flora y la fauna, así como de área de fijación de gases efecto invernadero a largo plazo.
	
	Se tienen 1.400 ha en PSA

	
	5b. Al finalizar el proyecto se cuenta con un contrato suscrito entre la ADIRI Chirripó y el FONAFIFO por cinco años para que se conserven 400 hectáreas de bosque
	
	Se cuenta con tres proyectos aprobados en PSA por cinco años cada uno.


4. Problemas y dificultades en la implementación del proyecto:

Este año hubo muy poca producción de frijol, por lo que no se pudo comercializar. 
La asociación nombro una junta directiva para la administración del Centro de Acopio (JACA), la cual depende de la decisión de la directiva para trabajar ya que no tienen capacidad para la toma de decisiones. 
Falta capacidad de liderazgo en ambas juntas. Otro aspecto que perjudica el grupo es que las personas que integran la JACA viven a largas distancias del centro de acopio, lo cual dificulta la comunicación y la organización.
Los miembros que integran la junta administrativa del centro de acopio no tienen claro cuales son sus obligaciones, por lo que no toman acciones con respecto a la movilización del producto.
No hay planificación en cuanto a la comercialización del frijol. No existe un plan de mercadeo. El frijol se compra al productor cuando la junta haya girado algún dinero para esto, pero no se hacen proyecciones de costos que permitan tener una negociación constante con el productor.
Tienen problemas para la comercialización y venta del frijol, pues el grupo no tiene capacidad de negociar, no cuenta con líderes que puedan ejecutar estas labores, por tanto no pueden comprar el producto en cantidades muy grandes hasta que tengan un mercado fijo donde colocarlo.

No tienen un plan de actividades, ni cuentan con plan de mercado.

Falta motivación en el grupo.
5. Como se piensa abordar estos problemas o dificultades:

Se debe seleccionar una nueva junta administrativa del centro de acopio que tenga mayor capacidad de liderazgo y que además viva cerca del centro.
Se debe realizar una reunión entre ambas juntas para establecer las responsabilidades, deberes y labores de los miembros de la junta administrativa del centro de acopio.

Deben tomar acción en sus funciones y llevar a cabo el rol asignado a cada uno de los miembros de la asociación.
Deben organizarse en cuanto a la compra de frijol y planificar las compras para tener una proyección de cuanto dinero se debe tener disponible para comprar el frijol a los productores.
Deben elaborar un cronograma de actividades y un plan de mercadeo para colocar el producto en diferentes mercados y no solo esperar el apoyo del CNP.

Se sugiere entablar negociaciones con MAOCO para colocar el frijol.
6. Información adicional:

No hay detalles adicionales
7. Solicitud de Asistencia Técnica adicional (si la hay)

No se solicita.
8. Solicitud de revisión en la duración o actividades del proyecto (si la hay)

Se solicita ampliar las fechas de presentación de informes y de finalización del proyecto.

9. Solicitud para la revisión del presupuesto (si la hay):

No se solicita.
II.
Reporte financiero y de gastos durante el periodo 


(favor adjuntar número y copia de recibos o facturas).
REPORTE DE GASTOS

	Numero 
	Detalle
	Monto

	A. CAPACITACION

	7
	alimentacion Taller MAG -Grano de Oro
	50.000,00

	417684
	Material para taller MAG
	800,00

	107266
	Revelado de fotos del taller MAG
	2.000,00

	107265
	Revelado de fotos del taller MAG
	3.955,00

	651743
	Gasolina transporte funcionarios del MAG
	5.000,00

	49317
	Material para taller MAG
	960,00

	52
	Viaticos tramite en CNP
	10.000,00

	70
	Taxi de platanillo al Centro de Acopio reunion JA
	15.000,00

	71
	Taxi de platanillo al Centro de Acopio reunion JA
	16.000,00

	72
	Viaticos Taller anual PPD 
	25.000,00

	SUBTOTAL
	128.715,00

	B. EQUIPOS

	79
	1 Sellador de bolsas
	49.000,00

	52337
	2 Romanas
	265.000,00

	201
	Transporte de tarimas al centro de acopio
	7.000,00

	1170384
	malla de zaranda
	11.200,00

	212497
	materiales de construccion
	3.405,00

	377289
	compra de madera
	75.000,00

	63
	mano de obra para elaborar tarimas
	30.000,00

	58
	Viaticos a SJ para compra de equipo CA
	25.000,00

	57
	Viaticos a SJ para compra de equipo CA
	25.000,00

	SUBTOTAL
	490.605,00

	C. MATERIALES

	158103
	previstas
	15.000,00

	123082
	15 sacos 
	1.500,00

	84569
	materiales para el CA
	6.800,00

	1623
	20 sacos vacios
	1.500,00

	38845
	materiales de oficina para el CA
	2.255,00

	37727
	materiales de oficina para el CA
	1.850,00

	45051
	elaboracion de convenios con productores
	25.000,00

	5923
	materiales de oficina para el CA
	14.125,00

	658
	materiales de oficina para el CA
	12.445,00

	51825
	materiales de oficina para el CA
	600,00

	36664
	materiales de oficina para el CA
	3.070,00

	SUBTOTAL
	84.145,00

	D. PERSONAL

	204
	Pago de acopiadores
	60.000,00

	205
	Pago de acopiadores
	60.000,00

	206
	Pago de acopiadores
	40.000,00

	208
	Pago de acopiadores
	60.000,00

	209
	Pago de acopiadores
	60.000,00

	210
	Pago de acopiadores
	80.000,00

	8438
	Pago de acopiadores
	4.000,00

	4
	Pago de acopiadores
	20.000,00

	5
	Pago de acopiadores
	20.000,00

	6
	viaticos para trabajo de acopio
	10.000,00

	1
	Pago de acopiadores
	20.000,00

	2
	Pago de acopiadores
	20.000,00

	60
	1er pago de coordinador indígena
	154.500,00

	69
	2do pago 50% coordinador indígena
	257.500,00

	SUBTOTAL
	866.000,00

	E. ASISTENCIA TECNICA

	 
	 
	 

	 
	 
	 

	SUBTOTAL
	0,00

	F. FONDO SEMILLA DE CAPITAL

	211
	Compra de frijol
	300.000,00

	203
	Compra de frijol
	300.000,00

	202
	Compra de frijol
	300.000,00

	 
	 
	 

	SUBTOTAL
	900.000,00

	G. PROMOCION Y DIVULGACION

	 
	 
	 

	SUBTOTAL
	0,00

	H. SEGUIMIENTO Y EVALUACION

	212
	transporte de frijoles a Cartago
	80.000,00

	8405
	transporte material electrico
	13.000,00

	3
	taxi a Turrialba
	14.000,00

	66
	Viaticos a SJ para deposito ck PPD
	50.000,00

	67
	Viaticos a SJ para deposito ck PPD
	50.000,00

	68
	Viaticos a SJ para deposito ck PPD
	20.000,00

	SUBTOTAL
	227.000,00

	I. IMPREVISTOS

	8415
	Pastilla contra gorgojos
	1.200,00

	307394
	Utensilios de cocina para el CA
	13.080,00

	33899
	Utensilios de cocina para el CA
	22.318,00

	21895
	plantilla de gas
	13.000,00

	68542
	Instalacion de medidor
	53.750,00

	 
	 
	 

	SUBTOTAL
	103.348,00

	 
	TOTAL
	2.799.813,00


REPORTE DE GASTOS ACUMULATIVO

	-1
	-2
	-3
	-4
	-5
	-7
	-8

	Categoría de Presupuesto
	Presupuesto Aprobado
	Gastos I Informe de Avance
	Gastos II Informe de Avance
	Gastos III Informe de Avance
	Gastos Acumulados
	Balance

	A.  Capacitación
	1.031.400,00
	128.715,00
	 
	 
	128.715,00
	902.685,00

	B.  Equipos
	1.663.132,50
	490.605,00
	 
	 
	490.605,00
	1.172.527,50

	C.   Materiales
	2.274.237,00
	84.145,00
	 
	 
	84.145,00
	2.190.092,00

	D.  Personal
	1.031.400,00
	866.000,00
	 
	 
	866.000,00
	165.400,00

	E.  Asistencia Técnica
	309.420,00
	0,00
	 
	 
	0,00
	309.420,00

	F. Fondo semilla de capital
	2.578.500,00
	900.000,00
	 
	 
	900.000,00
	1.678.500,00

	G.  Promoción / divulgación
	386.775,00
	0,00
	 
	 
	0,00
	386.775,00

	H.  Seguimiento/ evaluación
	515.700,00
	227.000,00
	 
	 
	227.000,00
	288.700,00

	I.  Imprevistos 
	257.850,00
	103.348,00
	 
	 
	103.348,00
	154.502,00

	TOTAL
	10.048.414,50
	2.799.813,00
	0,00
	0,00
	2.799.813,00
	7.248.601,50


	DESEMBOLSO I
	3.860.014,50

	DESEMBOLSO II
	0,00

	DESEMBOLSO III
	0,00

	SUBTOTAL
	3.860.014,50

	GASTOS ACUMULADOS
	2.799.813,00

	SALDO EN BANCOS
	1.060.201,50
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